
B RO C H U R E  2 0 2 6 G ROW I N G  TOMO R ROW

K A P I TA A L P A RT N E R  V O O R  O N D E R N E M I N G E N  E N  I N V E S T E E R D E R S

Kapitaal
voor groei.
Kapitaal ophalen voor

ondernemingen en verbinden met

de juiste investeerders.



0 1  OV E R  F O RT U R E O N

Twee mensen,
veertig jaar markt,
één maatstaf.
Fortureon is ontstaan uit een overtuiging die in de praktijk is opgedaan: voorspoed

ontstaat waar transparantie, technologie en vertrouwen samenkomen. Een

onderneming die op die drie punten geen antwoord heeft, haalt bij ons geen

kapitaal op.

Samen brengen de oprichters ruim veertig jaar ervaring mee in financiële markten,

trading en het bouwen van commerciële organisaties. Die combinatie bepaalt de

werkwijze: zorgvuldig toetsen, helder vastleggen en betrokken blijven.

Gianna Kaya
OPR I CHT ER

Eerste aanspreekpunt voor investeerders

en verantwoordelijk voor de

commerciële organisatie.

Mickeal van Melis
OPR I CHT ER

Draagt de structurering en de trajecten zelf, van

eerste beoordeling tot documentatie.



0 2  H E T  P RO B L E E M

Goede ondernemingen
en serieuze investeerders
vinden elkaar te moeilijk.

45.700
mkb-bedrijven in Nederland met een

behoefte aan nieuwe externe financiering,

juli 2024 tot juli 2025.

45%
van de bedrijven die vervolgstappen zet,

vindt geen nieuwe financiering.

55% vindt financiering 45% vindt geen financiering

Bron: CBS, Financieringsmonitor 2025.

1 Ondernemers vinden de juiste investeerders niet
De zoektocht begint vaak bij de bank, terwijl groeikapitaal in aandelen een heel ander

netwerk vraagt.

2 Emissies zijn complex en tijdrovend
Structuur, documentatie en contact met investeerders vragen kennis en tijd die een

ondernemer liever in zijn bedrijf steekt.

3 Investeerders zien te weinig goede deals
Sterke, niet-beursgenoteerde ondernemingen zijn lastig te vinden en nog lastiger

te beoordelen.



0 3  ON Z E  O P L O S S I N G

Ondernemingen
en investeerders
samengebracht.
HET  PROB L E EM WAT  FORTUREON  DOET

Ondernemers vinden de juiste

investeerders niet
→ Toegang tot een netwerk van investeerders

dat past bij de onderneming en haar fase.

Emissies zijn complex en tijdrovend →
Structurering, documentatie en het contact

met investeerders worden volledig uit

handen genomen.

Investeerders zien te weinig goede deals →
Een vaste stroom van geselecteerde

trajecten, getoetst op techniek, markt,

cijfers en team.

Voor ondernemers
Kapitaal ophalen voor ondernemingen met

een bewezen product en een duidelijk

groeiplan, van de eerste analyse tot de

plaatsing bij investeerders.

Voor investeerders
Zorgvuldig geselecteerde trajecten

en toegang tot ondernemingen die

de toets doorstaan, met heldere

documentatie vooraf.

Discipline en vertrouwen zijn de sleutel
tot duurzame groei, op de beurs en in
het leven.



0 4  D E  MA R K T

Kapitaal buiten de
bank groeit elk jaar.
Steeds meer ondernemers halen financiering op buiten de bank. Vooral de

grotere trajecten groeien snel. Precies daar ligt de rol van Fortureon.

NON - BANCA I R E  F I NANC I E R I NG  AAN  HET  MKB  I N  NED ER LAND ,  P ER  J AAR

€ 3,1 mld

€ ± 4,0 mld

€ 5,0 mld

€ 5,8 mld

2021 2022 2023 2024

F I NANC I E R I NG EN  BOVEN  €  1  M I L JO EN

2023 € 87 mln

2024 € 177 mln

Ruim een verdubbeling in één jaar.

CROWDFUND ING  I N  NED ER LAND

2023 € 1,16 mld

2024 € 1,34 mld

Een groei van 16%, gedreven door

grotere projecten.

Bronnen: Stichting MKB Financiering, Onderzoek non-bancaire financiering 2024; eerdere jaaronderzoeken SMF (2021, 2022, cijfer 2022

afgerond). Historische cijfers zijn geen garantie voor de toekomst.



0 5  V I S I E  E N  S T R AT E G I E

De vaste partner voor
groeikapitaal: de plek waar
sterke ondernemingen en
serieuze investeerders elkaar
vinden, met transparantie
als norm.

I

Selectie boven volume
Minder trajecten, beter getoetst. Alleen

ondernemingen met bewezen technologie en een

heldere route naar groei.

I I

Een sterk netwerk
Een groeiend netwerk van particuliere en

vermogende investeerders, family offices en

institutionele partijen.

I I I

Transparantie als standaard
Documentatie vooraf, één aanspreekpunt en

periodieke rapportage via een eigen

investeerdersportaal.

I V

Grensoverschrijdend
Actief in Nederland en de Duitstalige markt, met

informatie in drie talen.

VOORU I T B L I K  2 0 2 6  E N  V E R D E R

Dit zijn ambities en geen toezeggingen. Zij vormen geen indicatie voor toekomstige resultaten.

2026
Lancering van het

investeerdersportaal en

een inschrijflijst voor

nieuwe

investeringsmogelijkheden.

2027
Uitbreiding van het

investeerdersnetwerk in

Nederland en de

Duitstalige markt.

2028
Een vaste, voorspelbare

stroom van geselecteerde

trajecten per jaar.



0 6  T R A C K  R E C O R D

€ 110 mln+
Totaal opgehaald kapitaal over de trajecten waarbij

wij betrokken waren.

01 Aandelenemissie Systems2follow
Het omvangrijkste traject tot nu toe: een aandelenemissie die het grootste deel van dit

volume vertegenwoordigt.

02 Kapitaal voor derden
Meerdere afgeronde trajecten waarin kapitaal is opgehaald voor andere ondernemingen.

03 Veertig jaar ervaring
Gecombineerde ervaring in financiële markten, trading, sales en marketing.

S AM ENG EW E R K T  ME T



0 7  WE R KW I J Z E

Zo verloopt een traject.

Voor ondernemers

1

Kennismaking

Uw onderneming,

plannen en

kapitaalbehoefte.

2

Analyse

Toetsing van

techniek, markt,

cijfers en team.

3

Structurering

Vorm, voorwaarden

en documentatie.

4

Kapitaal ophalen

In gesprek met de

juiste investeerders.

5

Nazorg

Betrokken na de

plaatsing, met

rapportage.

Voor investeerders

I

Kennismaking

Een half uur over uw

situatie en onze

werkwijze.

II

Documentatie

De stukken van het

traject, inclusief risico's.

III

Beslissing

In uw eigen tempo, met

ruimte voor advies.

IV

Rapportage

Periodieke

terugkoppeling over de

voortgang.

Elk traject wordt schriftelijk vastgelegd voordat er geld beweegt.

Emissie, voorwaarden en informatievoorziening zijn vooraf bekend.



0 8  C O N TA C T

Laten we
zaken doen.
Een kennismaking duurt een half uur. Daarin

bespreken we uw situatie en of een traject bij u past.

G IANNA  KAYA

gianna@fortureon.com

+31 6 57 04 15 63

M ICK EA L  VAN  MEL I S

mickeal@fortureon.com

ADRE S

Rietbaan 2

2908 LP Capelle aan den IJssel

ONL IN E

fortureon.com

Afspraak inplannen

Blijf op de hoogte van nieuwe
investeringsmogelijkheden.
Scan de code of ga naar fortureon.com/#inschrijven

Deze brochure bevat algemene informatie over de activiteiten van Fortureon B.V. en is geen aanbod, uitnodiging tot het doen van een

aanbod of beleggingsadvies. Investeren brengt risico's met zich mee, waaronder het risico van verlies van de inleg. Deelname is uitsluitend

mogelijk op basis van de per traject verstrekte documentatie. Genoemde bedragen betreffen opgehaald kapitaal en vormen geen indicatie

voor toekomstige resultaten.
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